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jSin TACTICA no hay expansion!

Mativi SRL es una empresa de servicios, con 10 anos de experiencia,
gue comenzd -en un principio- ofreciendo el servicio de recarga de
matafuegos y hoy -en una etapa mas integral- son lideres en adminis-
tracién de consorcios.

“Trabajaba todo en planillas de cdlculo. Se toleraba, pero llegé un
momento que eso dejo de ser suficiente. Empezo a haber muchos
errores humanos, porque eran tantas las alarmas del servicio, que no
daba a basto’.

Asi se presentaba Gabriela Candio, una de las socias de la firma, quien
fue la principal tomadora de decision al momento de contactarnos.
¢Cual era la necesidad? un sistema que reemplace al excel y pueda ser
funcional a sus servicios de una forma mas eficiente y eficaz.

“Era muy complicado lo que yo necesitaba. Era adaptar TACTICA a
nuestro servicios de matafuegos. Y en su momento me asistieron y lo
hicieron posible”.

Sin embargo, al parecer el equipo de Mativi terminé encontrando en

TACTICA no solo sistema de CRM, sino también un socio tecnoldgico
estratégico.
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Las ventajas de un servicio, codo a codo:

@ Eficiencia

“Podés optimizar los tiempos porque todos pueden ver todo. TACTICA
te permite planificar cualquier accion, tener un cashflow, stock orde-
nado y optimizado, manejar los costos y estadisticas en tiempo real de
lo que quieras”
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&+3 Capacitacion

“TACTICA y Marcela Grosso, mi consultora externa asignada, fueron un
antes y un después en mi vida. Una super dedicacion de ambas partes.

En el caso de Marcela, vino a la empresa, capacito, se quemo las pesta-
nas en hacer todo el circuito de matafuegos”.

_{i Estadisticas y previsibilidad

“Yo soy una persona que necesita de la estadistica y ella empezo a
hacerme reporte para todo. La verdad una paciencia increible. Ayudo a
que aceleremos el proceso de exportacion”.
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Mativi.
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) Expansion

“La consultoria comenzé en junio/julio en plena pandemia. Y por suerte
al ser esenciales pudimos seguir avanzando. Nuestro servicio de limpie-
za crecio muchisimo, tanto que vamos a hacer una nueva SRL. Y créeme
que esto no es algo que hubiésemos hablado antes’.

Solucion tecnoldgica a medida, servicio personalizado, consultoria ex-
terna y constancia.

Una férmula que al parecer, no falla a la hora de dar un gran salto.
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CONTACTENOS PARA UNA
DEMOSTRACION DE COMO
PODEMOS AYUDARLE EN
SU EMPRESA.

CLIC AQUI
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